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A LatAmCham

/ A LatAmCham é uma \
associacao que reune

individuos, empresas e outras
organizacdes com o objetivo de
desenvolver oportunidades de
negocios e relacoes
interculturais entre o Sudeste
Asiatico e a América Latina.

Somos reconhecidos como uma
instituicao chave no ambiente
de negodcios e facilitadora do

intercambio comercial entre as
\ duas regiodes. /
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Promover e desenvolver o

comércio e investimentos

entre o Sudeste Asiaticoe a

América Latina

Objetivos

4 N

Promover o interesse das
empresas latino-americanas
no Sudeste Asiatico e vice-
versa, fornecendo suporte e

colaboracao

Promover relagoes

interculturais entre as

regioes
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Conselho Consultivo \ Advisor to the Board
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Sra. Alina Ramirez

Sra. Carolina Garcia Dr. Pablo Lizana

Consultor

Sr. Enrique Barcelli Secretaria

Vice-Presidente
Presidente

Chief Executive Officer

Locate & Grow

Director Singapore Latin
American Arts & Cultural
Centre

Senior Management

_ _ Managing Director
International Business

Lizana & Company

J

ST Engineering

Sr. Daniel Seah
Sr. Joshua Tan Sr. Jorge Rodriguez Membro

Tesoureiro Membro Deputy Director
Executive Director

Senior Advisor Singapore Cooperation

Influential Brands

Artemis Group Enterprise

Sr. Javier Rodriguez

Dr. Fermin Diez . Sr. Luis Noval

Membro
Sales Director APAC
Pefiaflor Group

- | Membro
Brand Director P&G

Google /

Membro
Professor NUS, SMU,
NTU
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Ms Angela Torres Dr Raul Adler

Business Development

- J

Mr Felipe Espinosa

Founder & Executive Director Head of Partnership & Alliances

Mr Rodrigo Felipe Affonso

Mr Fausto Valle Mr Jose Luis Parra

Country Manager Brasil

Country Manager Ecuador Country Manager Chile

Mr Juan Carlos Valdivia Mr Leandro Bark

. Mr Enrique Villegas
Country Manager Peru " Country Manager Argentina

Country Manager Panama /
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Beneficios

para os
Membros

Membros

Atualmente, a LatAmCham tem mais de 100 membros, incluindo as principais empresas Iatmo\

’
americanas e de Singapura, bem como PMEs da América Latina e do Sudeste Asiatico com
interesses comerciais nas regioes. Alguns dos nossos membros:
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Ao se tornar membro da LatAmCham, vocé fara parte de uma plataforma que permitira
aumentar a sua rede e, o mais importante, usar esta plataforma para o sucesso do seu negécio

Receba e compartilhe informagoes
Participe de eventos informativos de negdcios (semindrios, painéis com especialistas

mesas redondas e muito mais)
Torne-se um palestrante e/ou publique informacgdes nas newsletters da LatAmCham

Aumente sua rede
Participe em eventos de networking

Conheca e se relacione com novos parceiros de negdcios
Encontre a sua préxima oportunidade de emprego
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S O ecossistema da LatAm Cham é representado pelos seus membros e parceiros .
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Durante a entrada no

Antes da entrada no mercado Apos entrada no mercado
mercado

~ Y4 ) /Expanséo pos-entrada: N
F Exploracgo: Entrada no mercado: *  Relatério de Pesquisa de Mercado
DB T MissGes Empresariais " Introdugso do Produto . Desenvolvimentg da Estratégia de
de negdcios *  Relatorio de Estudos de Mercado *  Desenvolvimento da Estratégia de Mercado 8
*  Procura de parceiros Mercado . .
J\ /\_*  Pesquisa de parceiros )
4 i} B N~ , N N
. Operacgodes exploratorias: Infraestrutura de pré-entrada:
Apoio *  Feira/assisténcia «  Apoio na Instalacdo da Empresa Apoio pés-entrada:
Operacional *  Sourcing de produtos *  Due Diligence *  Recurso compartilhado
*  Organizacao de Eventos *  Recrutamento/recurso compartilhado
N VAN 3 o8 J

Apoio Acesso a uma vasta rede de parceiros e instituicdes governamentais
Compartilhar as necessidades e pontos de interesse aos érgdos governamentais

Institucional Estreitamento e colaboragGes com outras associagcdes comerciais e camaras de comércio locais e na América Latina

Os membros, além de usufruirem de condi¢oes privilegiadas nos servigos acima referidos, serao constantemente informados
e envolvidos através dos boletins, semindrios empresariais e eventos culturais desenvolvidos pela Camara
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Representagdo Oficial Forte rede local e regional
* Estabelecida em 2014 sem fins lucrativos e registada no Ministério Q * Relagdes estratégicas com o Ministério do Comércio e IndUstria dh

Assuntos Internos (UEN T14SS0021D) Singapura e érgdos governamentais

* Mais de 100 membros, grandes empresas e PMEs da América Latina e * Grupo exclusivo de suporte e troca de conhecimento por altos

Sudeste Asidtico executivos na Asia que realizam negécios na América Latina

“LABA”

* Membro da Alianga da Associagiio Comercial de Singapura, juntamente * Parceria com mais de 25 associa¢des empresariais lideres locais e

com as associagdes mais proeminentes de Singapura latino-americanas

* Representacdo de todas as Embaixadas da América Latina em Singapura * Sécio fundador do KADIN — Grupo Latino-Americano: Associagdo
\e de Singapura para a América Latina através de seu Conselho Consul'riy \Empresqriql Lider na Indonésia

Sucesso comprovado

* Sucesso nas oportunidades de negdcios com resultados tangiveis de crescimento com conglomerados latino-americanos, apoiando o contato entre

empresas, negocios e construindo relagdes duradouras
* Alguns exemplos de Casos de Sucesso:
1. Apresentagdo Nacional de Chocolates ao Grupo Tolaram, lider de uma JV de produtos de chocolate em pé para o mercado africano
2. Introdugdo do Grupo AJE para Quqo, ampliando a distribuicdo da AJE no Vietnam para mais de 4.000 lojas

3. Introdugdo da Colcafe para Jollie Bee Holding no dmbito do desenvolvimento de um café especial para suas cadeias de fast food e The Coffee Bean
& Tea Ledf

4. Introdugéio da Future Farms, maior produtor de proteina vegetal do Brasil para Leong Hup International, Singapura/Maldsia, maior produtor de
frango e detentor de mercado através de uma JV na distribuicéo/producdo de base vegetal

5. Introdugdo de produtos F&B para distribuidores da ASEAN e produtores de alimentos

6. Programa de incubadora de e-commerce com entrada de produtos alimentares no e-commerce em menos de 2 semanas e introdu¢do de canais de

distribuicdo
10
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Networking Feiras

Seminarios Mesas Redondas

Sr. Sam Tan, Ministro de Estado dos Negdcios Estrangeiros de Singapura, juntamente com o Dr. Pablo Lizana, Sr. Albert Chua, antigo Secretdrio Permanente do Ministério dos Negdcios Estrangeiros,
Consultor da LatAmCham. Angela Torres, CEO LatAmCham e antigos Embaixadores da Coldmbia, Peru e México.

Sr. Manuel Gonzilez
Sanz, Ministro  dos

Sr. Rodrigo Yaiez, Vice-
Ministro do Comércio da

Diregdo Geral das Negdcios  Estrangeiros
Relagdes EconOGmicas da Costa Rica (2014-
Internacionais do Chile, 2018), CEO da
juntamente com LatAmCham e antigo

Embaixador da Costa
Rica, durante o
seminario coorganizado
pela LatAmCham.

representantes do Fundo
Temasek, Embaixador do
Chile, CEO e Presidente
da LatAmCham.

11
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AN FAIR 201

~onvention Hall, Level 3

Seminarios Mesas Redondas Networking Feiras

=t -
Abertura da Feira Latino-Americana 2016 por todos os Embaixadores dos Paises Latino-
Americanos em Singapura e CEO da LatAmCham.
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Visita da Camara de Comércio do Mercosul a LatAmCham.

Webinar "Potencial de Cooperagdo entre a Indonésia e a regido americana e europeia" com
palestra da H.E. Mahendra Siregar Vice-Ministro dos Negdcios Estrangeiros da Republica da
Indonésia, com o orador convidado Dr. Pablo Lizana, Presidente Honorério da LatAmCham.

Dr. Pablo Lizana,
Presidente Honorario e
Consultor e Angela
Torres, CEO da
LatamCham

entrevistados pelo
canal TV America sobre
a relagdo Singapura —
América Latina.
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Missoes
Empresariais

Feiras

Networking

Seminarios Mesas Redondas

LatAmCham Baile de Gala AnUff'_ 2017, LatAmCham Baile de Gala Anual  LatAmCham Baile de Gala LatAmCham Baile de Gala Annual 2024, agraciado pelo

agraciado pelo Sr. Ho Kwon Ping e familia. 201?, agraciado pela Sra. .Rosa Anual 2019, agraciado pelo Sr. Alvin Tan, Ministro da Cultura, Comunidade,
Daniel, CEO ‘?'° Conselho Nacional Sr. Ravi Thakran, Chairman do Juventude e Ministro da Industria e Comércio de
de Artes de Singapura. Singapura

LatAmCham Baile de Gala Anual 2016,
agraciado por Paulo Hartung,

Governador do Espirito Santo, Brasil.
Grupo L Catterton.
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Contate-nos

www.latamcham.org

Angela Torres
+65 9389-5060
angela.torres@latamcham.org

Rodrigo Felippe Afonso
+5511 96645-6967
rodrigo.afonso@latamcham.org
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